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DISCIPLINA:  Administração de Vendas
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EMENTA:
Administração de Vendas; Componentes estratégicos; técnicas de vendas; conceito e componentes de um sistema
de vendas. Planejamento de produto.
Planejamento de empreendimento.
Conceitos básicos de Produto.
A decisão do composto de produto, da marca.
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Documento assinado eletronicamente por JOSE OTAVIO VALIANTE, Chefe de Departamento, em
08/02/2024, às 12:32, conforme horário oficial de Brasília, com fundamento no art. 6º, § 1º, do
Decreto nº 8.539, de 8 de outubro de 2015.
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