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EMENTA DE DISCIPLINA

CURSO: Administracao

DISCIPLINA: Administracdo de Vendas

CARGA HORARIA: 40h

CREDITOS: 02

PRE-REQUISITO: Marketing

EMENTA:

Administragdo de Vendas; Componentes estratégicos; técnicas de vendas; conceito e componentes de um sistema
de vendas. Planejamento de produto.

Planejamento de empreendimento.

Conceitos basicos de Produto.

A decisdo do composto de produto, da marca.
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Documento assinado eletronicamente por JOSE OTAVIO VALIANTE, Chefe de Departamento, em
08/02/2024, as 12:32, conforme horario oficial de Brasilia, com fundamento no art. 62, § 12, do
Decreto n? 8.539, de 8 de outubro de 2015.
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