Turma:

Horario:

Pré-Requisitos:

Ementa:

SIGAA - Sistema Integrado de Gestao de Atividades Académicas
UNIR - Fundagé&o Universidade Federal de Rond6énia
PROGRAD - Pré-Reitoria de Graduagao
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Plano de Curso

DAC00907 - ADMINISTRACAO DE VENDAS (40h) -
Turma: 01 (2021.2)

3N12
( ( DAC00901))

Administracdo de Vendas; Componentes estratégicos;
técnicas de vendas; conceito e componentes de um
sistema de vendas. Planejamento de produto.
Planejamento de empreendimento. Conceitos basicos de
Produto. A decisdo do composto de produto, da marca.
Bibliografia:

CHIAVENATO, ldalberto. Iniciacdo a Administracdo de
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MEGIDO, José L. M; SZULCSEWSKI, Charles John.
Administracdo Estratégica de Vendas e Canais de
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Matricula Docente(s)
2349547 JOSE OTAVIO VALIANTE - 40h
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SIGAA - Sistema Integrado de Gestao de Atividades Académicas
UNIR - Fundagé&o Universidade Federal de Rond6énia
PROGRAD - Pré-Reitoria de Graduagao

UNIR DIRCA Diretoria de Registros Académico
Av. Pres. Dutra, 2965 - Centro, Porto Velho - RO, 76801-974

Metodologia de Ensino e Avaliagéo

Aulas expositivas e dialogadas

Metodologia: Textos referentes

Procedimentos de Avaliacdo |Avaliacé@o escrita
da Aprendizagem: Participacdo em sala

Horario de Atendimento:

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descricéo
26/04/2022 26/04/2022 Apresentacéo da disciplina, docente e discentes
30/04/2022 30/04/2022 Administracdo de Vendas; Componentes estratégicos - Aula Extra [Reposic&o]
03/05/2022 10/05/2022 técnicas de vendas
07/05/2022 07/05/2022 técnicas de vendas - Aula Extra [Reposicéo]
14/05/2022 14/05/2022 conceito e componentes de um sistema de vendas - Aula Extra [Reposicéo]
17/05/2022 31/05/2022 conceito e componentes de um sistema de vendas
07/06/2022 07/06/2022 12 Avaliacdo
14/06/2022 21/06/2022 Planejamento de produto
28/06/2022 05/07/2022 Planejamento de empreendimento
12/07/2022 19/07/2022 Conceitos béasicos de Produto
26/07/2022 26/07/2022 A decisdo do composto de produto, da marca
02/08/2022 02/08/2022 22 Avaliacdo
09/08/2022 09/08/2022 Encerramento
Avaliacdes
Data Hora Descricdo
07/06/2022 19h 30min 12 Avaliagao
02/08/2022 19h 30min 22 Avaliagcdo

Referéncias Complementares

Tipo de Material Descricao

Livro COBRA, Marcos. Administracdo de vendas. 4. Atlas, 1994. 492. ISBN: 8522411077.
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